
 
 

Сургалтын хөтөлбөр 
 

№ Модуль Суралцах зүйлс 
 

1 
 
Гэрээ хэлцэл хийж буй 
одоогийн нөхцөл байдал  

● Гэрээ хэлцэл хийх ур чадвараа үнэлж дүгнэх  
● Гэрээ хэлцлийн өгөгдсөн нөхцөлийг судалж шинжлэх  
● Хариу үйлдэл/хариу өгөх загвар моделийг ашиглах 
● Гэрээ хэлцлийг эерэг болгохын сайтар төлөвлөх  

 
2 

 
Гэрээ хэлцлийн 
гурвалжин 

● Үр дүнтэй гэрээ хэлцэл хийхийн тулд бат бөх харилцааг 
үүсгэх  

● Харилцагчийнхаа итгэлийг бүрэн өөртөө татах  
● Гэрээ хэлцэл дэх хэрэгцээний ач холбогдлыг ил болгох  

 
 

3 

 
Гэрээ хэлцэл хийгчийн 
харилцааны болон 
сонсох ур чадвар 

● Гэрээ хэлцлийн үе шат бүр дэх үүргээ тодорхойлох  
● Харьцааны шүүлтүүр  
● Харилцаа холбоог бататгаж зузаатгадаг асуултаа зөв тавих 

мөн бусдыг сонсож сурах ур чадварыг эзэмших  

 
 

4 

 
 
Санал зөрөлдөөнийг 
шийдвэрлэх нь 

● Зан төлөвийн хэмжүүрээр ямар төрлийн хүн болохыг 
тодорхойлох  

● Гэрээ хэлцлийн үед гарах санал зөрөлдөөнийг шийдвэрлэх  
● Төрөл бүрийн зан төлөвтэй хүнтэй ажиллаж сурах 

 
 

5 

 
Гэрээ хэлцэл хийх тактик 

● Багаар ажиллаж гэрээ хэлцэл хийх ур чадвар  
● Гэрээ хэлцлийн үр дүнтэй загвар дээр ажиллах  
● Гэрээ хэлцэл хийх үндсэн ур чадвар ба тэдгээрийн сонголт 

 
6 

 
Гэрээ хэлцлийг 
амжилттай буюу ашигтай 
болгох нь 

● Худалдан авах болон анхааруулах дохиог таньж унших  
● Гэрээ хэлцэл явуулах арга хэлбэр  
● Гэрээ хэлцлийн процесс, төлөвлөх хүснэгт 
● Кэйс судалгаан дээр ажиллах  

 16 цагийн хөтөлбөр  

 
 

 Сургалтын төлбөр 780.000₮ 
 
 
 
 
 
Хаана: Хан-Уул дүүрэг, 15-р хороо, Гэгээнтэн төв, Фидес цамхаг, 802 тоот 
 
 


